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Il presente certificato non pud essere prodotto agli organi della pubblica amministrazione o ai privati gestori di pubblici servizi della Repubblica
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LUIGI ROCCO CALOGERO
Indirizzo: Via Piave, 78 — 89015 Palmi (Rc)

Recapito tel.:—

Mail: Lecalogero(@cemindustrie.it

Patenti: B + Nautica

Profilo Professionale

Professionista competente e ambizioso, sa coniugare competenza tecnica e conoscenza
approfondita del settore a metodo, managerialita e visione strategica. Proveniente dal
settore (metalmeccanico), ha maturato oltre vent' anni di esperienza nel ruolo di
Responsabile commerciale in aziende di alto profilo. Dotato di solide capacita
organizzative oltre a un'ampia esperienza in contesti multinazionali, si ¢ dimostrato in
grado di raggiungere gli obiettivi strategici dell'impresa coordinando con efficienza e
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flessibilita le risorse finanziarie umane e strumentali a dig
al conseguimento degli obiettivi, con eminente esperienza nel settore (allestimenti per
veicoli industriali) e comprovate capacita di leadership. Esperto nell'aumentare la
" produttivitd e la soddisfazione del cliente assieme all'incremento delle vendite e dei
profitti. Particolarmente attento alla semplificazione delle procedure sfruttando il talento

dei dipendenti.

Capacita e Competenze

o Capacita di coordinare situazioni complesse

e Autonomia decisionale

e Familiarita con le procedure amministrativo — gestionali
e Doti organizzative

e Capacita comunicative e relazionali

e Resistenza allo stress

e Lavoro per obiettivi

¢ Propensione all'innovazione

¢ Tecniche di gestione aziendale

e Doti organizzative e di coordinamento

¢ Responsabilita

e Conoscenza del settore (costruzione e commercializzazione attrezzature n.u.)




Esperienze Lavorative e Professionali

Febbraio 2020 - ad oggi

DIRETTORE GENERALE AZIENDA: CAMIS
S.R.L.

SEDE: BELPASSO (CT)

o Pianificazione e ottimizzazione del lavoro in un'ottica di sviluppo del business e di
potenziamento delle performance di vendita.

e Definizione di obiettivi di vendita e introduzione di sistemi di incentivazione.

e FElaborazione, avvio e ottimizzazione delle strategie di marketing sulla base di
obiettivi aziendali, specifiche di prodotto, dati di mercato e fattori di budget.

o Gestione diretta dei progetti di marketing in tutte le loro fasi, compresa la
pianificazione concettuale, la gestione delle scadenze e I'implementazione finale.

Novembre 2003 - ad oggi

IMPRENDITORE AMMINISTRATORE UNICO AZIENDA: CM
INDUSTRIE S.R.L.

SEDE: SEMINARA (RC)

e Definizione degli obiettivi da raggiungere in un'ottica di sostenibilita aziendale.

¢ FElaborazione del business plan e pianificazione degli investimenti e delle strategie
operative.

e FElaborazione delle strategie commerciali e di marketing in relazione al mercato e
al target di riferimento.

Marzo 2001 - Marzo 2003
Direttore commerciale AZIENDA: ECOMAC S.R.L.
SEDE: CAMPO CALABRO (RC)

o Preparazione di preventivi e proposte di contratto definendo prezzi e scontistiche
in base alle direttive aziendali.

e Gestione autonoma di tutte le attivita operative legate alla vendita dalla
preparazione dell'offerta sino alla consegna presso il cliente.




Settembre 1993 - Luglio 2000
Impiegato tecnico commerciale AZIENDA: FORTEBUONO METALLINFISSI
S.R.L.

SEDE: PALMI (RC)

e Preparazione di preventivi e proposte di contratto definendo prezzi e scontistiche
in base alle direttive aziendali.

e Supporto alla rete commerciali nella ricerca di nuovi contatti.

e Gestione della relazione con il cliente dal primo contatto sino alla customizzazione
dei servizi.

Istruzione e Formazione

Giugno 1985
Diploma ISTITUTO TECNICO AGRARIO

Palmi (Re) £ & / 04 /»ZO-Z(

Autorizzo il trattamento dei dati personali contenuti nel mio CV ex art. 13 del decreto
legislativo 196/2003 e art. 13 del regolamento UE 2016/679 sulla protezione dei singoli
cittadini in merito al trattamento dei dati personali.




